Что может быть проще, чем взять "рыбу" контракта и переделав пару, тройку пунктов, переписать его для собственных нужд. Действительно, проще - ничего. Только вот с таким "простым" контрактом впоследствии, как правило, возникают совсем не простые проблемы.
 
Для того, чтобы быть уверенным в будущем заключаемой сделки, ее необходимо серьезно проработать. Наш семинар поможет детально разобраться в ситуации и постарается предостеречь Вас от типичных ошибок.

На мероприятие приглашаются руководители всех уровней, финансовые и коммерческие директора, специалисты отделов внешнеэкономической деятельности, специалисты, отвечающие за составление, заключение и сопровождение международных контрактов.

Программа семинара:
Векличева Е.К.

Технологии организации и реализации ВЭД-сделок. Управление ВЭД на предприятии.

Блок 1. Общие вопросы организации ВЭД. Управление ВЭД на предприятии. 
1. Понятие и основные виды ВЭД. 
2. Организация ВЭД компании. Регламенты. Технология взаимодействия структурных подразделений предприятия в процессе ее реализации, разграничение обязанностей и зон ответственности. Оценка эффективности ВЭД на предприятии.
3. Технология поэтапной организации и исполнения внешнеэкономической сделки.
4. Документооборот по сделке. Особенности первичной учетной документации в ВЭД. «Читаем»  таможенные документы. Практические рекомендации участникам ВЭД при заключении и исполнении внешнеэкономических контрактов с резидентами Таможенного Союза.
5.  Правовые основы и нормативное регулирование таможенных отношений 

Блок 2. Виды и схемы реализации ВЭД – сделок. Внешнеторговые контракты (в том числе Контракт международной купли-продажи товаров (далее - «МКПТ»).
1. Понятие договора МКПТ, спорные вопросы квалификации.
• поставка как разновидность купли-продажи, отличие от договоров иных типов, и иных видов купли-продажи,
• смешанные договоры с элементами МКПТ и иных договорных типов (дистрибьюторские договоры, договоры с условием о продвижении, размещении товаров).
2. Преддоговорная работа. Безопасность до сделки. 
•	Проверка иностранных контрагентов и полномочий их представителей.
•	«Китайские» особенности.
3.  Заключение договора.
•требования к форме договора МКПТ, приложения к договору,
 • существенные условия договора МКПТ,
• порядок согласования разногласий по проекту договора,
• разовые сделки.
4. Условие о товаре в договоре МКПТ.
• формулировка условия о товаре, роль спецификаций, заявок,
• определение количества поставляемого товара,
• требования к качеству товара; подтверждение качества, сертификация, подтверждение соответствия,
• формулировка специальных требований покупателя по качеству товара.
5. Финансовые условия МКПТ.
• формы и способы расчетов (аккредитив, инкассо); 
· варианты формулировки условия о цене, отношение цены к  количеству товара, плавающие цены, использование валютных оговорок, 
•  бонусы, скидки и премии,
• отсрочки платежа и предоплаты, авансы, задатки, предельные отсрочки. 
6. Основные положения о валютном контроле ВЭД – сделок. Актуальные вопросы валютного регулирования и валютного контроля  в 2014 г. с учетом последних изменений в валютном и административном законодательстве. 
Основные рекомендации по составлению контрактов с точки зрения соблюдения норм валютного законодательства. 
7.  Транспортные условия договора МКПТ.
· условия доставки товара, направление товара в различные подразделения покупателя  переадресация товара, отгрузочные разнарядки.
8. Incoterms® 2010: новые Правила ICC по использованию национальных и международных торговых терминов.
8.1. Общие вопросы об Инкотермс. 
               8.2. Вопросы, регулируемые Инкотермс2010.  Пояснения базисов. Обзор новых правил Incoterms® 2010.
8.3. Применение базисных условий поставки для доставки товаров отдельными видами транспорта.  Инкотермс 2010: транспортные и иные документы, подтверждающие поставку товара.
9. Договоры на перевозку и транспортно-экспедиционное обслуживание. Основные положения. 
10. Порядок передачи товара.
· определение количества и качества товара,
•подтверждение полномочий лиц, принимающих товар,
• порядок приемки - передачи товара, документальное оформление. 
· переход права собственности, рисков, случайной гибели или повреждения товара
 11. Последствия несоблюдения требований к качеству или количеству товара.
• существенное нарушение требований к качеству и его правовые последствия, поставка дефектного товара, 
• порядок фиксации и восполнения недопоставки,
• последствия расхождения в ассортименте товаров.
 12. Дополнительные обязанности сторон.
• возложение на покупателей обязанности по продвижению товаров,
• условия об эксклюзивных поставках
13.  Ответственность сторон.
• общие условия наступления ответственности,
• дополнительные условия об ответственности: обязанности, за нарушение которых следует устанавливать санкции,
• типовые условия о форс-мажоре, 
14. Действие договора.
• общие правила о начале и окончании действия договора, значение условий о сроке действия договора, пролонгация договора ,  распространение действия договора на прошлое время,
• порядок изменения договора, дополнительные соглашения
15. Претензионно-исковая работа по договору МКПТ.
• формулировка условий договора о претензионном порядке и определении места рассмотрения споров,
• порядок и последствия несоблюдения претензионного порядка.
· типовые условия об арбитраже, виды арбитражей и варианты судебного урегулирования.       

